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Nachhaltiges Social Media Business Development

Für B2B-Unternehmen ist der Verkaufsprozess auf Social-Media-Plattformen wie LinkedIn oft eine große 
Herausforderung und führt zu endlosen Lead-Generierungen mit bescheidenen Erfolgen.



Doch wie soll es weiter gehen mit den zahlreichen gewonnenen Prospects?

Möchten Sie Ihre Daten zur Lead-Generierung bequem verwalten?

Optimieren Sie Ihre LinkedIn-Interaktionen mit dem up4d Standard-CRM, 
das robuste Funktionalitäten zu einem günstigen Preis bietet. Es ist perfekt 
für Unternehmen, die ihre Effizienz steigern wollen (Digital Business 
Development - Social Selling).

Günstige Preise für bis zu 10.000 Datensätze



Vorkonfigurierte Master-Vorlage für den sofortigen Einsatz



Optimierte Umgebung zur Maximierung der Benutzereffizienz



Ideal für kleine bis mittlere Unternehmen, die grundlegende CRM-Funktionen suchen

Erleben Sie die ultimative Anpassung mit unserem Social Media-CRM, das sich 
an Ihre spezifischen Geschäftsanforderungen anpasst. Erweitern Sie Ihre 
Möglichkeiten mit erweiterten Funktionen, die auf die dynamischen 
Anforderungen des Marktes zugeschnitten sind.

Premium-Option für bis zu 20.000 Datensätze



Anpassbare Vorlagen und Umgebungen für spezifische 
Geschäftsanforderungen



Erweiterte Datenverarbeitungsfunktionen für größere Unternehmen



Personalisierte Unterstützung und Konfigurationsoptionen für eine 
maßgeschneiderte CRM-Einrichtung

B2B  - Community mit 
up4d C-Plattforms

Workshop Tag 1
Nach dem Check-in, 4 zirkulierende 1-stündige Workshops zu 
folgenden Themen:



Kollaboratives Arbeitsmanagement:



- Herr Adrian - Bachofen (Unternehmer & VRP) 
– interessant für die Geschäftsleitung von KMUs.



Verhandeln & Wachstum:



- Herr Frédéric Mathier (Schweizer Verhandlungsexperte) 
- massgeschneidert für Inside Sales, HR sowie C-Level



Datensicherheit und Datenschutz:



- Herr Michael Eichenberger (CEO, Stepping Stone, Bern) 
- spannend für sicherheitsbewusste Unternehmer



Digital Business Development:



- Herr Thomas Kistler (VRP & CEO, up4d Group AG) 
– geeignet für Vertriebs- und Projektmanagement-Profis



Verpflegung: Mittag- und Abendessen in Zug (CH)

Nach dem Check-in findet eine 4-stündiger Workshop zu folgenden 
Themen statt:



Gathering & Schlussfolgerungen



- Herr Frédéric Mathier (Schweizer Verhandlungsexperte)



 - Präsentiert Ergebnisse und Zusammenfassungen aus den Workshops 
des Vortages



Austausch und Inspirationen



Q&A



Mittagessen



Check-out

Workshop Tag 2

Agenda des up4d First Mover Program Review Meetup

up4d C-Platforms – First Mover Program

Die Vorteile, die das up4d C-Platforms First Mover Program bietet, enden 
am 20. Dezember 2024 oder nach 15 registrierten Teilnehmern.

up4d Produkte
Perfekte B2B-Lösungen von up4d für Business-Wachstum und Kollaboratives Arbeiten

up4d - DBD-CRM

Besuchen Sie unser digitales Büro Teams-Meeting vereinbaren

Besuchen Sie unser digitales Büro Teams-Meeting vereinbaren

LinkedIn ist kein CRM
Wiederherstellung von Social-Media-Reach Out Daten in der Unternehmensumgebung 

ist von entscheidender Bedeutung für die Nachhaltigkeit der Aktivitäten in den sozialen Medien und im digitalen Geschäft:

 Backup von Social-Media-Date
 Personalisierung von Social Media-Date
 Follow-up & Kampagnenmanagement

Wie bereichern Sie Ihre Social-Media-Vertriebsdaten mit 
verkaufsrelevanten Informationen?



Um hochwertige LinkedIn-Kampagnen durchzuführen, sollten Sie Ihre 
Social-Media-Daten parallel anreichern, beispielsweise durch ein CRM.

Was tun Sie, wenn Ihr wichtigster Verkäufer kündigt?



Sie werden alle ihre Social-Media-Daten verlieren, es sei denn, sie 
wurden z. B. in einem CRM-System gesichert.




up4d's CRM-Lösungen

up4d bietet speziell entwickelte CRM-Lösungen 
für Digital Business Development (Social Selling) Aktivitäten.

Home Office mit up4d C-Plattforms

 Kommunikationslücken sind geschlosse

 Sicherheitsrisiken wurden verringer

 Konsolidierte Anwender-Applikatione

 Hybride Führungsrollen werden gestärkt

In-Office mit up4d C-Plattforms

 Zufallsbegegnungen jetzt auch digita

 Vertiefung der digitalen Interaktione

 Innovationsbeschleunigun

 Stärkung der Kundenbeziehungen


Hybrides Arbeiten mit 
up4d C-Plattforms

 Ortsunabhängiges Arbeite

 Effiziente  Teamentwicklun

 On-Demand-Zugang zu Fore

 Komfortable Vertriebsprozesse

Social Media mit up4d C-Plattforms

 Von der Lead-Generierung bis zum Up- und 
Cross-Sellin

 Lead Management

 Broadcast und andere Kampagne

 Personal- und Corporate Branding  

 Zentrale Plattform für das Onboarding von 
Interessenten und Kunde

 Rückentwicklung der Social-Media-Daten ins 
Unternehme

 Präsentieren von B2B-Angeboten im 
Marktplat

 DSGVO-konforme Vertriebsaktivitäten

Community Aktivitäten 
mit up4d C-Plattforms

 3D-Praxisworkshops und 
Podiumsdiskussione

 3D-Ausstellunge

 3D-Verkauf- und andere Pitch-Event

 3D-Meetups, Trainings und Bootcamps

Die Hosts des up4d First Mover Program Meetup

Datensicherheit und Datenschutz

Michael Eichenberger

 CEO der Stepping Stone A

 Experte für Managed Cloud Solution

 Spezialist für Datensicherheit und 
Datenschut

 GDPR Compliance

Kollaboratives Arbeitsmanagement

Adrian Bachofen

 VRP der bbv Software Services A

 Verwaltungsrat im Innovationspark 
Zentralschwei

 Mentor und Experte für Unternehmer 
und Verwaltungsrät

 Visionär und Innovationsbeschleuniger

Digital Business Development

Thomas Kistler

 COB & CEO der up4d Group A

 Experte für B2B Business Architektu

 Mentor für Business Acceleratio

 Spezialist für Digital Business 
Development

Verhandlung & Wachstum

Frédéric Mathier

 CEO & Gründer der Maevo Gmb

 Verhandlungsstrategie-Expert

 Keynote Speaker und Enable

 Dozent an mehreren Universitäten

Innovationspartner

Lass uns starten

Initial

 Einander kennenlerne

 Gemeinsam Ziele definiere

 Handschlag

Arbeiten mit Fortschritt

 Weekly Meeting

 Monatliche Retrospektive

 Kontinuierliche Verbesserungen

Für Unternehmer gemacht

 Onboardin

 Kick-off Meetin

 Wir starten das Projekt

Besuchen Sie unser digitales Büro Teams-Meeting vereinbaren

Copyright © 2024 up4d Group AG. Alle Rechte vorbehalten.

Erweitertes Datenmanagement

 Sicherung von Social Media-Date

 Effektive Segmentierun

 Nachhaltige Lead-Generierun

 Aufbereitung von Social Media-Daten

Effiziente Lead-Konvertierung

 Sales Funne

 Personalisierte Social Media Date

 Benutzerdefinierte Interaktione

 Vertriebseffizienz

Kampagnenmanagement

 Lead Generatio

 Lead Qualificatio

 Lead Conversio

 Up- und Cross-Selling

Besuchen Sie unser digitales Büro Teams-Meeting vereinbaren

Besuchen Sie unser digitales Büro Teams-Meeting vereinbaren

Besuchen Sie unser digitales Büro Teams-Meeting vereinbaren

Gemeinsam stark: Ihre B2B-Community

up4d C-Platforms

Digital Business Development kombiniert virtuelle und vor Ort Arbeit und sorgt für nahtloses 
Zusammenwirken, Flexibilität und Produktivität

Herausforderungen im digitalen Vertrieb
Hürden im digitalen Vertriebüberwinden

 Social Media- & Community-Datenhohei
 DSGVO und andere Datenschutzbestimmunge
 Lokale Märkte internationalisieren 

Ist Ihr Unternehmen darauf vorbereitet, Beziehungen 
auf digitalem Wege zu pflegen?



Hybridarbeit kann dazu führen, dass sich Kunden oder 
Vertriebspartner vernachlässigt fühlen.

Wie kann Ihr Unternehmen auch digital eine starke 
Kundenbindung aufrechterhalten?



Ohne spontane persönliche Treffen oder Treffen bei einer 
Tasse Kaffee kann die Kundenbindung schwächer werden






B2B-Unternehmen stärken zu einem soliden digitalen Vertrieb

Entdecken Sie Ihren umfassenden digitalen 
Verkaufsprozess:

Lead-Generierung auf Social Media

Lead-Qualifizierung auf Social Media

Überzeugen durch 3D-Events, Bootcamps oder Messen

B2B-Community-Marktplatz für Verkauf und Up- und Cross-Selling

Die Priorisierung der Datensouveränität im B2B Corporate Community 
Management ist wichtig und erfordert eine nachhaltige Rückführung der 
Daten aus Marketing- und Vertriebsaktivitäten aus sozialen Medien oder 
anderen Community-Plattformen.

Gewährleistet Datensicherheit und Einhaltung der Datenschutzvorschriften

Verbessert das Datenmanagement und zukünftige Marketingaktivitäten

Minimiert Datenverluste bei Mitarbeiterkündigungen

Baut Vertrauen bei Stakeholdern auf

B2B Community Management & Datenhoheit

15% Rabatt - auf die einmalige Einrichtungsgebühr

10% Rabatt auf zusätzlich angefragte 
Social Media Promotionen

5% Rabatt auf die ersten 12 Monatsgebühren

Ein umfassendes zweitägiges unternehmerisches Review-
Meetup, exklusiv konzipiert für die innovativen Teilnehmer des 
up4d C-Platforms - First Mover Program 2024.

Tag 1:
4. Februar 2025 
09.00 – 16.00

Tag 2: 
5. Februar 2025 
09.30 – 15.30

Switzerland Innovation Park Central, Suurstoffi 18b, 6343 Rotkreuz

August 24

20. December 24

Februar 2025
Two-Day


Entrepreneurial

Review Meetup
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